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گفتارپیش
  

کالیبره کردنِ ذهن در بازارِ احساسات؛  

 تکمیل مثلث ثروت و استراتژی



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

گفتار: کالیبره کردنِ ذهن در بازارِ احساسات؛  پیش

 تکمیل مثلث ثروت و استراتژی 

 

 .به دنیای فراتر از اعداد خوش آمدید

ام بیداری  « را آغاز کردم، هدف اصلی1برفروزی که نوشتن کتاب »اثر گلوله  

را کالبدشکافی   ثروت  فیزیک  با هم  آن کتاب  بود. در  کارمندی  ماتریکس  از 

گلوله آن  چگونه  که  دادم  نشان  و  میکردیم  کوچک  برفیِ  قدرت  ی  با  تواند 

ناپذیر  گرفتن از شیب زمان و سود مرکب، به یک بهمن عظیم، باشکوه و توقف

از پس  شود.  اهرم  تبدیل  »اقتصاد  کتاب  در  که  2ها آن  آموختم  شما  به   ،»

شکنند و با استفاده از  ثروتمندان چگونه مرزهای محدود زمان و سرمایه را می

 .کنندها و ابزارهای درست، نیروی خود را برای خلق ثروت چند برابر میسیستم

 
 10532354، شماره کتابشنانسی ملی: 9786221832002شابک:   1
 10594758، شماره کتابشناسی ملی: 9786221832309شابک:   2
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المللی،  سال عمر خود را در بازارهای مالی بین  20اما برای کسی که بیش از  

سیستم جریانطراحی  تحلیلِ  و  الگوریتمی  گذرانده  های  کلان  اقتصاد  های 

است، نوشتن کتابی درباره روابط انسانی و مذاکره شاید در نگاه اول انتخابی  

چیز  نویسی، همهها و کدهای برنامهعجیب به نظر برسد. در دنیای اعداد، چارت

 ها چطور؟ ع منطقِ خشکِ ریاضی و مدیریت ریسک است؛ اما دنیای انسانتاب

گران، مدیران و متخصصان به من ثابت کرد که  ی رفتارِ معاملهها مشاهدهسال

  دقیقاً  یکدیگر،  با  مواجهه  در ،  تخصصشان  و  هوش  میزان  از  نظر  صرف،  هاانسان

  افراد  سقوطِ  شاهد  بارها   من .  کنندمی  عمل   پرنوسان  شدت   به  بازارهای   به   شبیه

نظیر عمل  ترین روندهای اقتصادی بیام که در تحلیل پیچیدهبوده  هوشمندی

زنیِ سازمانی، یا در  ی خانوادگی، یک چانهی سادهکردند، اما در یک مذاکرهمی

باج با  راحتی »کالگیریمواجهه  به  عاطفی،  روانی میهای  و  مارجین«  شدند 

 .گذاشتندروی میز جا می تمامِ دستاوردهای خود را 

به همراه حقیقتِ بی دردناک،  ی دیگری که در طول مسیر  رحمانهاین تضادِ 

داشتن   :ی آغازِ نگارش این کتاب شدگری به آن رسیدم، نقطهمشاوره و معامله

قوی داشتن  اختیار  در  و  بزرگ  برف  گلوله  اهرمیک  بدون  ترین  ها، 

فظ دستاوردها، شما را در برابر  ها و مهارت حشناخت قواعد بازی انسان 

 .گذارددفاع می های بازار و ارتباطات بی تله

ی »ریسک  های جریان اصلی، هرگز به ما ابزارِ محاسبهسیستم آموزشی و رسانه

نداده را  ارتباطات  در  ریوارد«  آنبه  به  اند.  ما  کردنِ  تجهیز  جای  به  ها 

زرد و توهمِ »دنیای همیشه    هایشناسیهای بقا، ذهن ما را با رواناستراتژی

های متخصص اما از نظرِ ارتباطی  اند. نتیجه؟ تولیدِ نسلی از انسانزیبا« پر کرده

 .دفاع«، که روزانه در حالِ حراج کردنِ زمان، انرژی و اعصاب خود هستند»بی
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های مهندسی  حمیدرضا واعظیان هستم. تلفیق تحصیلاتم در رشتهدکتر  من  

رشد مدیریت اجرایی، کارشناسی ارشد اقتصاد و تجارت  کارشناسی امکانیک،  

الملل، به من ثابت کرده است که جهان بر پایه  و دکتری اقتصاد بینالکترونیک  

های ارتباطی و تعاملات دقیق مهندسی شده است. من این  ها، شبکهسیستم

  کتاب را نوشتم تا پازل نهایی را در دستان شما قرار دهم. این کتاب، مکمل دو 

تکامل و  پیشین  موفقیت  اثر  برای  قدرتمند  مثلث  یک  از  ضلع  سه  بخشِ 

 :شماست

 
انباشت( .1 و  )تولید  اول  و   :ضلع  ثروت  فیزیک  یادگیری  برف؛  گلوله  اثر 

 .خلق آن از طریق سود مرکب



 17                    گفتارپیش 

 

)شتاب .2 دوم  مقیاسضلع  و  اهرم :پذیری(دهی  از  اقتصاد  عبور  ها؛ 

 .رعت پیشرفتهای خطی و چند برابر کردن سمحدودیت

کتاب حاضر؛ تسلط بر تئوری   :ضلع سوم )حفظ، مذاکره و استراتژی( .3

های پیشرفته برای محافظت از ثروت و پیشی  ها، هنر مذاکره و استراتژیبازی

 .گرفتن در تعاملات انسانی

 کند؟ )کدشکافی یک سیستم(این کتاب دقیقاً چگونه کار می 

ی شما نیست. این کتاب  ی کتابخانهاین اثر، صرفاً یک کتاب دیگر در قفسه

، »اقتصاد رفتاری« رحمانه و دقیقِ سه علمِ قدرتمند است:  حاصلِ ترکیبِ بی

 . گری الگوریتمی«»منطقِ معاملهو  ها«»تئوری بازی 

پیچیده مفاهیم  والمن  اتاقی  و  بومیاستریت  را  استراتژیک  فکرِ  سازی  های 

تعاملات  دهکر در  حتی  و  کار  محیط  در  روزمره،  مذاکراتِ  میز  روی  تا  ام 

 خانوادگی، برای شما کار کنند.

زردِ   و  انگیزشی  متنِ  یک  یا  رمان جذاب  یک  عنوان  به  را  این صفحات  من 

ام که صرفاً حالِ شما را برای چند ساعت خوب کند و فردا  شناسی ننوشتهروان

کت همه این  به  شود.  فراموش  یک  چیز  چشم  به  راهنمای اب  »دفترچه 

نگاه    (Mind Reprogramming Manualنویسیِ مجددِ ذهن« ) برنامه 

 کنید. 

برای اینکه از این سیستم بالاترین بازدهی را بگیرید و تغییراتِ واقعی را لمس  

 کنم هنگام مطالعه به این سه اصل پایبند باشید:کنید، توصیه می

 پاک کنید )بدون تعصب بخوانید(: کدهای قدیمیِ »خوب بودن« را. 1
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ی شما را به شدت  شدهبسیاری از مفاهیمِ این کتاب، باورهای قدیمی و شرطی

هاست به ما یاد داده که برای  شناسیِ جریان اصلی سالکشد. روانبه چالش می

حفظ روابط و رسیدن به توافق، باید مدام فداکاری کنیم، لبخند بزنیم و از حق  

نگام خواندن این کتاب، تعصباتِ گذشته را کنار بگذارید و آماده  خود بگذریم. ه

بخشِ »مدیریت ریسک در روابط انسانی« آشنا  باشید تا با منطقِ سرد اما نجات

 شوید.

 محیط اطراف را به آزمایشگاه تبدیل کنید )در لحظه تست کنید(: . 2

های ماشه و  یزمها، مکان دانشِ تئوری بدون اجرا، تنها یک توهم است. الگوریتم

اند را نباید فقط حفظ کنید؛  های کلامی« که در این کتاب ارائه شده»فایروال

های متنی  ها را در میدان واقعی تست کنید. در پیامبلکه از همان روزِ اول آن

خریدهای   در  حتی  و  مدیران،  با  کاری  جلسات  در  پرتوقع،  مشتریِ  یک  با 

گرِ مالی، به صورت  تیجه را مانند یک تحلیلروزمره، این کدها را اجرا کنید و ن

مهندسی»داده سکوتِ  یک  چگونه  ببینید  بسنجید.  را  محور«  حریف  شده، 

 کند. سلاح میخلع

 از یک تماشاچیِ منفعل، به یک معمارِ سیستم تبدیل شوید:. 3

بزنید.   زمان آن رسیده که لنزِ یک »استراتژیستِ کلان« را به چشمان خود 

انسان  بحرانی، چالشتعاملات  و  و  های کاری  اتفاقاتی تصادفی  ارتباطی،  های 

بلکه  غیرقابل نیستند؛  و  »پروژهکنترل  مهندسی  قابلیتِ  با  هایی 

روابط، کجا حد ضرر    سازی«بهینه اقتصادِ  بگیرید در  یاد  باید  هستند. شما 

(Stop-Loss .بگذارید و کجا سودِ خود را تثبیت کنید ) 
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سته، طراحی شده است تا شما را از یک قربانیِ عاطفی  پیوهمی بهگانهاین سه

 تبدیل کند. رقیباستراتژیستِ بی در ماتریکسِ روابط، به یک 

ایجاد یک مسیر شفاف در   بر  این صفحات، علاوه  امیدوارم خواندن و اجرای 

ذهن شما، دقیقاً همان حسِ قدرت، تسلط بر شرایط و »آرامشِ استراتژیک«  

ها، در زمان کشف و اجرای این  که من در تمامِ این سال را به شما منتقل کند 

 ام. قوانین تجربه کرده

 شود...مسیرِ تبدیل شدن به یک معمارِ قدرت، از خطوطِ بعدی آغاز می

 

 دکتر حمیدرضا واعظیان 

  


